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	Objetivo

	Trabalhar nas áreas Desenvolvimento Técnico, Comercial e/ou Administração.

Possuo experiência em empresas de pequeno, médio e grande porte, como Adubos Trevo, Copas, Manah, Fertilizantes Heringer, Megabyte informática, Mundial Tubos e Conexões de PVC, Purifilt do Brasil, etc... 
Meu objetivo é as áreas de administração ou comercial.

	 
	 
	 
	 
	 

	Perfil profissional


	Tenho experiência comercial, administrativa, treinamento, composição de custos e serviços, compras, crédito e cobrança, logística comercial, informática, etc. 

Trabalhei diretamente, Órgãos Públicos, grandes empresas, prospecção e formação de rede de vendas com representantes autônomos, política comercial regional, etc..

	 
	 
	 
	 
	 

	Formação


	· Escolaridade
Formação superior completa.
· Graduação
Engenharia Agronômica, Fundação Faculdade de Agronomia Luiz Meneghel (julho/1979) - concluída. 

	 
	 
	 
	 
	 

	Idiomas


	Português

	 
	 
	 
	 
	 

	Histórico profissional
· ERBR / PURIFILT - de abril/2008 a agosto/2010
 (Empresa de pequeno porte no segmento automotivo) 
Supervisor Comercial
Participei de vendas diretas a clientes (transportadoras, empresas de ônibus, destilarias e etc.).

Á partir de agosto de 2009 fui o responsável pela prospecção, contratação e treinamento de representantes autônomos na empresa.


	· Mundial Tubos e Conexões de PVC Ltda. - de maio/2000 a setembro/2007
 (Empresa de médio porte no segmento construção civil) 
Sócio e Diretor Comercial
Participei na elaboração de Custos, formação e apoio a equipes e de Vendas, analise de crédito, atendimento e vendas a órgãos públicos, negociações direta com grandes clientes, compras, etc..
Além disso, atuei na área de Supervisão, e Gerência de Vendas e na formação e treinamento de equipe de Representantes Autônomos. 

· Fertilizantes Heringer - de agosto/1997 a maio/1999
 (Empresa de grande porte) - no segmento agricultura e pecuária) 
Supervisor de Vendas
Fui contratado para iniciar as atividades comerciais da Heringer em todo o Estado do Paraná.
Neste trabalho atuei na nomeação e Treinamento de Representantes Autônomos, Assistência Técnica e Treinamento a Agricultores, negociações diretas com Revendas e Cooperativas e na implantação da política de Vendas e Cobrança.
Atuei em todo o Estado do Paraná. 

· Megabyte Informática - de julho/1990 a outubro/1997
 (Empresa de pequeno porte no segmento) 
Proprietário
Comercialização de Micros e Suprimentos de Informática.
Minha participação nessa empresa era apenas societária.
Inicio em 1990 e desligamento em 1997, quando vendi minha
participação ao sócio remanescente. 

· Copas - Cia Paulista de Fertilizantes - de julho/1992 a abril/1997
 (Empresa de grande porte no segmento agricultura e pecuária) 
Supervisor de Vendas
Nessa empresa realizei vendas diretas a Destilarias e Usinas de Álcool e Açúcar e todo o trabalho inerente da área de Supervisor de Vendas, ou seja, nomeação e treinamento de Representantes Autônomos, assistência técnica e treinamento a Agricultores, negociações diretas com Revendas e Cooperativas.
Também nessa empresa atuei muito em negociações de inadimplentes. 
· Adubos Trevo - de maio/1982 a setembro/1990
 (Empresa de grande porte no segmento agricultura e pecuária) 
Supervisor de Vendas
Iniciei em Rondonópolis – MT, onde além das funções inerentes a Supervisão de Vendas também era responsável pelo depósito que empresa mantinha naquela localidade.
Depois fui transferido para Rolândia – PR onde fui responsável pela implantação e gerenciamento do Depósito naquela região. 
Além das atividades acima citadas atuava também na nomeação e treinamento de Representantes Autônomos, assistência técnica e treinamento há Agricultores, negociações diretas com Revendas e Cooperativas, implantação da política de Vendas e Cobrança.
Região de Rondonópolis/MT e Londrina/PR. 
Manah S/A - de janeiro/1980 a março/1982
 (Empresa de grande porte no segmento agricultura e pecuária) 
Supervisor de Vendas
Trabalhei em Ourinhos – SP, como Supervisor de Vendas, na prospecção de novos representantes autônomos, treinamento, visitas a clientes, cobrança, crédito e, também, era o responsável pelo CAV (centro administrativo de vendas), que funcionava como uma filial da empresa com faturamento e estoques próprios.

	
	 
	 
	 
	 

	Outros objetivos

	· Região de trabalho 
Aceita considerar propostas para qualquer região. 
Aceita viajar pela empresa. 

	 
	 
	 
	 
	 


