	Iltamar Antonio Sisdelli 
48 Anos, Brasileiro, Casado, Atualmente Empregado 
		


	Escolaridade: 
Pós-graduação Completa  
Filhos:
Sim (2) 
Veículo: 
Sim 
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	Dados de Contato
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Endereço: 
R. Pedro Marracine, 58  
Bairro: 
Vila Xavier  
CEP: 
14810-074  
Cidade/Estado: 
Araraquara - SP  
País: 
Brasil  
E-Mail: 
iltamarsisdelli@terra.com.br  
Residencial: 
55(16) 33221958 
Celular: 
55(16) 81468899 
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Objetivo Profissional 


Profissional 
Profissões ou Cargos: 
- Consultor(a) de Marketing e Venda
- Consultor(a) de Vendas
- Consultor(a) de Vendas Sênior
- Coordenador(a) de Marketing e Vendas
- Coordenador(a) de Planejamento de Vendas
- Coordenador(a) de Vendas
- Engenheiro(a) Agrônomo(a)
- Gerente Adjunto(a) de Vendas
- Gerente Comercial de Vendas
- Gerente Nacional de Vendas
- Gerente Regional de Vendas
- Gerente de Equipe de Vendas

- Gerente de Planejamento de Marketing e Vendas
- Gerente de Planejamento de Vendas
- Gerente de Vendas
- Gerente de Vendas Nacionais, Regionais e Distritais
- Gerente de Vendas Técnicas
- Gerente de Vendas e Marketing
- Supervisor(a) Regional de Vendas
- Supervisor(a) Técnico(a) de Vendas
- Supervisor(a) de Equipe de Vendas
- Supervisor(a) de Vendas
- Supervisor(a) de Vendas Sênior
- Supervisor(a) de Vendas e Marketing

Departamentos: 
- Agroindústria
- Comercial
- Engenharia Comercial
- Engenharia Agrícola
- Gerência Comercial
- Agrícola

- Operações Comerciais
- Agricultura
- Agronomia
- Ciências Agrárias
- Planejamento e Gestão Comercial
- Comercial Regional

Ramos de Atividade: 
- Agricultura, Pecuária, Silvicultura e Pesca
- Escritórios de Engenharia em Geral
- Comércio: Tratores, Máquinas e Implementos Agrícolas

- Indústria Química: Produtos Agrícolas, Pesticidas e Fungicidas
- Cooperativas: Agricultura
- Comércio: Distribuição de Produtos Agrícolas

Pretensão Salarial: 
aberto a negociação 
Disponib. Horário: 
Período Integral

Disponível para trabalhar: 
apenas no estado em que resido 
Modalidade: 
Autônomo
Efetivo
CPD

 
Formação 
UniCOC - Faculdades COC - Ribeirão Preto  
Local: 
Ribeirão Preto-SP  
País: 
Brasil 
Tipo de curso: 
Pós-graduação 
Início : 
3/2004  
Curso: 
MBA em Gestão Estratégica de Negócios  
Término em: 
6/2005  
Status: 
Concluído  
Carga: 
3 semestres 
UNIARA - Universidade de Araraquara  
Local: 
Araraquara-SP  
País: 
Brasil 
Tipo de curso: 
Pós-graduação 
Início : 
8/1999  
Curso: 
Pós-Graduação em Gestão Estratégica de Negócios  
Término em: 
12/2000  
Status: 
Concluído  
Carga: 
3 semestres 
UNIARA - Universidade de Araraquara  
Local: 
Araraquara-SP  
País: 
Brasil 
Tipo de curso: 
Pós-graduação 
Início : 
1/1998  
Curso: 
Pós-graduação em Gerenciamento de Marketing  
Término em: 
7/1999  
Status: 
Concluído  
Carga: 
3 semestres 
UFLA - Universidade Federal de Lavras  
Local: 
Lavras-MG  
País: 
Brasil 
Tipo de curso: 
Superior 
Início : 
1/1981  
Curso: 
Engenharia Agronômica  
Término em: 
12/1985  
Status: 
Concluído  
Carga: 
10 semestres 
Observações : 
CREA nº 0400445546  
 

Experiências Profissionais 
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Sisdelli e Terezoni Comercio e Rep Agricola Ltda  (Tempo de experiência nesta empresa: 4 meses) 
Atividade interna na empresa
Experiência:
4 meses
Departamento: 
Comercial  
Data de Início: 
9/2009  
Cargo / Profissão: 
Vendedor(a) de Agronegócios  
Data de Saída: 
Emprego atual 
Atividades Desenvolvidas / Experiência Adquirida: 
Prestando serviços de vendas de fertilizantes para duas empresas.  
Agroplanta Indústrias Químicas  (Tempo de experiência nesta empresa: 6 meses) 
Atividade interna na empresa
Experiência:
6 meses
Departamento: 
Vendas  
Data de Início: 
3/2009  
Cargo / Profissão: 
Supervisor(a) de Vendas  
Data de Saída: 
8/2009 
Mosaic Fertilizantes do Brasil S/A  (Tempo de experiência nesta empresa: 4 anos e 5 meses) 
Atividade interna na empresa
Experiência:
4 anos e 5 meses
Departamento: 
Comercial  
Data de Início: 
10/2004  
Cargo / Profissão: 
Supervisor(a) de Vendas  
Data de Saída: 
2/2009 
Atividades Desenvolvidas / Experiência Adquirida: 
Gestão do levantamento da demanda de mercado, limite de crédito, vendas, entregas, recebimento e pós-venda da linha, coordenando vendas anuais em cerca de US$ 25 milhões.

Conquista de vendas anuais de R$ 25.000.000, R$ 34.000.000, R$ 30.000.000, R$ 46.000.000 e R$ 28.000.000, respectivamente de 2004 até 2008.

Treinamento agronômico para vendedores de revendas/cooperativas, além da condução de palestras para agricultores, primando pela melhor assimilação dos conceitos transmitidos.  
Cargill Fertlizantes S/A  (Tempo de experiência nesta empresa: 5 anos e 4 meses) 
Atividade interna na empresa
Experiência:
5 anos e 4 meses
Departamento: 
Comercial  
Data de Início: 
7/1999  
Cargo / Profissão: 
Supervisor(a) de Vendas  
Data de Saída: 
10/2004 
Atividades Desenvolvidas / Experiência Adquirida: 
Supervisão do levantamento da demanda de mercado, cadastros, vendas, entregas, pós-venda e recebimento de grandes cooperativas, grupos citrícolas e usinas na região de Araraquara/SP.

Alcance de vendas anuais no total de US$ 15 milhões, além do volume de vendas de R$ 15 e R$ 12 milhões, em 2003 e 2002 respectivamente.

Venda de linhas diferenciadas da empresa que agregavam maior valor (margem), saindo do lugar comum das commodities, com alcance de até 15% de ‘share’ de vendas/ano e crescimento a partir de 2002.

Elaboração e aplicação de treinamentos agronômicos aos vendedores de revendas/cooperativa e palestras aos agricultores.  
Solorrico S/A Indústria e Comércio  (Tempo de experiência nesta empresa: 4 anos e 7 meses) 
Atividade interna na empresa
Experiência:
4 anos e 7 meses
Departamento: 
Comercial  
Data de Início: 
1/1995  
Cargo / Profissão: 
Supervisor(a) de Vendas  
Data de Saída: 
7/1999 
Atividades Desenvolvidas / Experiência Adquirida: 
Controle do levantamento de demanda, cadastros, vendas, entregas/recebimento, pós-venda e treinamentos agronômicos a clientes/vendedores de cooperativas e revendas, gerando US$ 8 milhões/ano.  
Fertigran - Fertilizantes Vale do Rio Grande  (Tempo de experiência nesta empresa: 7 meses) 
Atividade interna na empresa
Experiência:
7 meses
Departamento: 
Vendas  
Data de Início: 
6/1994  
Cargo / Profissão: 
Supervisor(a) de Vendas  
Data de Saída: 
12/1994 
Cooperativa dos Plantadores de Cana do Estado SP  (Tempo de experiência nesta empresa: 8 meses) 
Atividade interna na empresa
Experiência:
8 meses
Departamento: 
Geral  
Data de Início: 
5/1993  
Cargo / Profissão: 
Fiscal de Sacarose  
Data de Saída: 
12/1993 
Bayer do Brasil S/A  (Tempo de experiência nesta empresa: 3 anos e 11 meses) 
Atividade interna na empresa
Experiência:
3 anos e 11 meses
Departamento: 
Comercial  
Data de Início: 
6/1988  
Cargo / Profissão: 
Representante Técnico(a) em Vendas  
Data de Saída: 
4/1992 
Atividades Desenvolvidas / Experiência Adquirida: 
Desenvolvimento de vendas para cooperativas e revendas de agroquímicos, com posterior trabalho para escoamento de campo.

Atuação como responsável pela condução de treinamentos aos vendedores e palestras aos agricultores.  
 

Idioma 
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Inglês  
Entende: 
Pouco 
Fala: 
Pouco 
Obs: 
  
Lê: 
Pouco 
Escreve: 
Pouco 
 

Cursos 
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Simpósio de Manejo de Plantas Daninhas na Cultura da Cana de Açucar  
Escola: 
FEALQ/ESALQ  
Início em: 
2009  
Cidade: 
Piracicaba SP  
Possui Diploma: 
Sim 
Descrição: 
Manejo de Plantas daninhas em cana planta , cana soca, cana crua e cana colhida com maquinas.  
Carga Horária: 
16 horas  
‘Negociação, Posturas e Estilos’  
Escola: 
Marcondes & Consultores Associados  
Início em: 
2004  
Cidade: 
Ribeirão Preto - SP  
Possui Diploma: 
Sim 
Administração do Tempo  
Escola: 
RH Centro de Serviços Compartilhados, Treinamento e Desenvolvimento  
Início em: 
2004  
Cidade: 
  
Possui Diploma: 
Não 
Análise de Valor para o Cliente (CVA)  
Escola: 
New Marketing Estratégias e Resultados de Mercado  
Início em: 
2004  
Cidade: 
  
Possui Diploma: 
Não 
II Simpósio de Tecnologia de Produção de Cana de Açúcar  
Escola: 
FEAL/ESAQ  
Início em: 
2004  
Cidade: 
Piracicaba - SP  
Possui Diploma: 
Sim 
III Simpósio Brasileiro de Citricultura  
Escola: 
FEALQ/ESALQ  
Início em: 
2004  
Cidade: 
Piracicaba - SP  
Possui Diploma: 
Sim 
IX SEFISC Seminário Estadual de Fiscalização do CREA-SP  
Escola: 
Memorial da América Latina  
Início em: 
2004  
Cidade: 
São Paulo - SP  
Possui Diploma: 
Sim 
Matemática Financeira HP 12C  
Escola: 
Senac  
Início em: 
2004  
Cidade: 
Araraquara - SP  
Possui Diploma: 
Sim 
Workshop Maximização e Minimização Impactos Ambientais da Adubação Nitrogenada  
Escola: 
FEALQ/ESALQ  
Início em: 
2004  
Cidade: 
Piracicaba - SP  
Possui Diploma: 
Sim 
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Qualificações 
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Informática
Sistemas Operacionais
Microsoft Windows Vista, Microsoft Windows XP Professional
Softwares
Microsoft Excel, Microsoft PowerPoint, Microsoft Word
Internet
Configuração e Utilização de E-mail, Internet - Configuração de Acesso, Internet - Navegação e Busca 
 

Auto-Avaliação
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Sou um profissional experiente, persuasivo, perfeccionista, habilidoso no relacionamento interpessoal e na liderança, buscando sempre a integração plena da equipe e a conquista de resultados.

Apresento uma postura ética, amistosa e altruísta, além de possuir adaptabilidade a mudanças, iniciativa, desenvoltura na comunicação, disciplina e comprometimento com a excelência na realização das ações.  
 



	
	

	


